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			50 idées géniales de création en franchise !

Les créateurs d’entreprise en herbe n’ont pas toujours l’idée qui fait mouche. Ils ont souvent un secteur de prédilection dans lequel ils souhaiteraient pouvoir s’exprimer tout en gagnant leur vie. Pour ce type de profils, une solution est possible : la franchise. Le salon spécialisé « Franchise Expo Paris » présente une opportunité pour se familiariser avec les différents concepts dans ce domaine économique déterminé. Une façon sécurisante de se lancer en étant épaulé par un savoir-faire et un concept gagnant qui ont déjà fait leurs preuves. Les plus timorés préfèreront les sondages rémunérés avec des sociétés sérieuses comme ce site vous en propose et des plus appréciées !

La franchise attire un nombre croissant d’entrepreneurs. Mais ils sont nombreux à ne pas franchir le pas, trouvant entre autres que les droits d’entrée et les redevances représentent un investissement important. Une vision effectivement juste lorsque l’on pense au pourcentage qui part vers le franchiseur. Mais fausse par le fait que se lancer en franchise signifie aussi minimiser les risques de façon drastique.

Se lancer avec une idée qui marche !

En effet, chaque franchiseur a dû créer un magasin pilote, parfois plusieurs, avant de pouvoir se lancer dans la création d’un réseau. Lorsque l’on connaît un peu les difficultés liées au lancement d’une entreprise en tant qu’indépendant, il est plus facile de voir l’intérêt d’investir plus, pour éviter cette phase extrêmement complexe et risquée. Non pas que se lancer en franchise signifie forcément parvenir au succès. La crise économique est là pour tout le monde, les besoins de trésorerie également, ou tout simplement les aléas de la vie. Mais le fait est que choisir de se lancer en franchise, c’est investir pour gagner du temps, et réduire le pourcentage de taux d’échec dont il faut bien être conscient lorsque l’on se lance.

Bon à savoir

A noter que les investissements indiqués dans le dossier sont hors pas de porte, il faut donc rajouter cette somme, non négligeable, pour tous les emplacements. Ainsi, pour les enseignes de prêt-à-porter par exemple, les implantations sont en centre-ville ou en zone commerciale.

Les montants de redevances indiqués sont ceux de 2010, pour la plupart. Des modifications peuvent avoir lieu courant 2011. ils sont tous basés sur le chiffre d’affaires hors taxes.

Lorsque vous prévoyez d’investir dans une création, il convient aussi la plupart du temps de prévoir la rémunération du créateur. Or, il faut avoir devant soi de quoi pouvoir vivre au moins la première année. rarissimes sont les enseignes où l’on peut commencer à gagner sa vie régulièrement dès le démarrage, sauf dans le cas des reprises.

Si vous optez pour une franchise à domicile, attention à être parfaitement organisé et d’opter pour une certaine discipline afin de pouvoir mener à bien cette tâche.

50 IDÉES DE FRANCHISES GAGNANTES

Parmi les franchises ci-dessous, vous trouverez des secteurs différents, des petites nouvelles innovantes mais qui ont encore à faire leurs preuves, comme des enseignes confirmées qui continuent à se développer.

DE 0 A 5 000 EUROS DE DROITS D’ENTREE

1. Une franchise immobilière Internet : 123 webimmo.com

Pourquoi cette franchise est pour vous ?

[image: sondage-remunere_01]Parce que l’immobilier est un secteur ouvert qui offre sa chance à des profils très divers. Attention cependant, les franchises sérieuses n’acceptent que des candidats en possession ou susceptibles d’obtenir la carte professionnelle. Le slogan de l’enseigne « Notre différence fait notre force » met en avant le concept peu habituel de la franchise : une formule low-cost. Low-cost pour le candidat qui est exonéré de redevances la première année, et ensuite car il n’est pas implanté dans un local commercial, ce qui réduit l’investissement financier de façon drastique. Low-cost pour le client, car les commissions sont en-dessous de ce qui se pratique sur le marché : 1, 2 ou 3% au lieu des 5% standards. L’entreprise signe des contrats de concession ou de licence de marque. Une enseigne pour les entrepreneurs qui ne détiennent pas de fonds élevés pour se lancer. La société s’est lancée en franchise en 2006, trois ans après sa création. Il y a aujourd’hui environ 115 implantations.

Son coût

Les droits d’entrée s’élèvent à 4 500 €, les redevances sont plafonnées à 3% à partir de la seconde année.

Pour en savoir plus : www.123webimmo. com

[image: sondage-remunere_02]2. Total/Elf

Pourquoi cette franchise est pour vous ?

Vous cherchez à vous lancer dans une première expérience, en couple, ou êtes un investisseur. Les stations services sont des valeurs sûres, même si les implantations sont déjà fort nombreuses. Les candidats deviennent des mandataires ou des locataires-gérants. En 1999, Total, Fina et Elf se sont regroupés. Les créations sont assez peu nombreuses, mais les reprises peuvent aussi être des opportunités. Le suivi est complet avec une visite mensuelle et trois grandes réunions annuelles. Le métier est en train de changer avec des centres de distribution de carburant qui deviennent de plus en plus des centres de services. Le groupe offre des formations très bien faites, ainsi que des possibilités de primes sur objectifs.

Son coût

Il n’y a pas de droits d’entrée à proprement parler dans le cadre des contrats de location-gérance. L’apport nécessaire n’est en fait que de 7 600 euros pour la création de la SARL. Si le candidat est mandataire, dans ce cas il perçoit une commission sur la vente de carburants ainsi que sur les lavages, avec un minimum fixé pour un couple de gérants à 38 875 euros/an.

Pour en savoir plus : www.total. fr

3. Ooxoo

[image: sondage-remunere_03]Pourquoi cette franchise est pour vous ?

Vous aimez les enfants et la mode et souhaitez pouvoir proposer un large choix moderne avec différentes marques complémentaires. Des produits sportswear, branchés pour les jeunes des deux sexes. Déjà 70 implantations pour cette marque qui travaille en commission affiliation et en multimarques. En effet, l’enseigne bénéficie de l’appui du groupe Marese qui détient également les marques Teddy Smith et Repetto. Ooxoo, une marque moderne qui se développe depuis 2007 pour les 0-14 ans.

Son coût

Les droits d’entrée s’élèvent à 4 500 €HT, le taux de commission n’est pas communiqué.

Pour en savoir plus : www.marese.com et www.ooxoo-boutique.com

4. Iso France Fenêtres

[image: sondage-remunere_04]Pourquoi cette franchise est pour vous ?

Vous avez appris que ce marché va être l’un des plus dynamiques ces futures années : DPE obligatoire, besoin d’isolation, double vitrage sur vieux et nouveaux immeubles : de belles opportunités en prévision. Iso France Fenêtres est spécialisé dans la fabrication sur-mesure et l’installation de fenêtres, portes et fermetures. Une nouvelle gamme vient d’être lancée, très innovante. La société appartient au groupe alsacien Atrya, premier fabricant européen de fenêtres prêtes à poser.

Son coût

Contrat de concession sans droits d’entrée et redevances à 3%.

Pour en savoir plus : www.isofrance-fenetres.fr

5. NaturHouse

[image: sondage-remunere_05]Pourquoi cette franchise est pour vous ?

Vous souhaitez vous investir dans une franchise proposant des produits sains pour le corps, tant en diététique qu’en parfumerie-beauté. 160 centres ont déjà ouvert en France et 70 autres sont prévus en 2011. Une enseigne qui va vite et où tout repose sur la gratuité du service, la rentabilité se faisant sur les produits à la vente, en particulier les produits alimentaires. Une entreprise d’origine espagnole, qui essaime partout en Europe.

Son coût

Les droits d’entrées s’élèvent à 600 €HT/an, et il n’y a pas de redevances.

Pour en savoir plus : www.naturhouse.fr

DE 5001 A 10 000 EUROS DE DROITS D’ENTREE

6. Eléphant Bleu

[image: propre-affaire_01]Pourquoi cette franchise est pour vous ?

Vous êtes un entrepreneur-investisseur et souhaitez sortir le nez de votre ordinateur, où vous remplissez des sondages rémunérés, pour développer une activité simple d’accès, mais susceptible de se multiplier, qui peut n’être qu’une activité complémentaire dans un premier temps. L’Eléphant Bleu, leader européen, est pour vous, une franchise connue et bien rôdée pour laquelle il faut cependant réunir des fonds assez importants de l’ordre de 300 000 euros en moyenne hors foncier. Le retour sur investissements est estimé à 4 ou 5 ans. La société créée en 1973, lancée en 1987 dispose aujourd’hui de 480 centres.

Son coût

Les droits d’entrée se montent à 7 000 euros jusqu’à 12 000 euros en fonction du nombre de pistes et les redevances sont de 124,90 €HT/ piste/mois pour la haute pression et de 187,35 €HT/piste/mois pour le lavage automatique.

Pour en savoir plus : www.elephantbleu.fr

7. Côté Particuliers

Pourquoi cette franchise est pour vous ?

[image: propre-affaire_02]Une autre franchise immobilière pour les amateurs en recherche de concepts différents. Côté Particuliers accueille les débutants comme les professionnels. L’enseigne met en avant trois valeurs : efficacité, transparence et humilité. Elle s’adresse à des agents immobiliers « nouvelle génération ». Un concept qui s’est lancé tout récemment, depuis deux ans seulement, qui surfe sur la vague du low-cost, et s’adresse tout spécialement aux clients qui jusqu’à présent évitent les agences immobilières classiques. Les commissions sont de 1 à 4%, et un local est nécessaire.

Son coût

Un coût très raisonnable et qui constitue un attrait pour les candidats : 9 900 euros de droits d’entrée (soit la moitié de ce qui se fait habituellement dans le secteur) et pas de pourcentage de redevances. En lieu et place un forfait de 490 € mensuel.

Pour en savoir plus : www.coteparticuliers.com
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				3 choix judicieux m’ont aidé à bâtir une entreprise à 6 chiffres !
7 décembre 20191 décembre 2019
			
		
		
			Il y a 5 ans, je gagnais 6 400 $ en travaillant pour moi-même. Cette année, je suis sur la bonne voie pour franchir la barre des 100 000 $ grâce à quelques choix judicieux.

[image: journaliste pigiste]Il y a presque cinq ans, j’ai quitté mon emploi de journaliste pour devenir pigiste à temps plein. J’avais récemment eu un bébé, et elle avait quelques problèmes de santé mineurs et une grande aversion pour le sommeil. C’était mon excuse, mais la vraie raison était que je voulais être travailleur indépendant et que j’étais confiante de pouvoir y arriver.

Je n’avais aucune idée, alors, à quel point je pouvais avoir du succès. Cette année, je suis sur la bonne voie pour obtenir 100 000 $ bruts de mon entreprise d’écriture, je suis devenu rédacteur freelance.

Quand ma deuxième fille est née, j’ai continué à travailler, tandis que mon mari est resté à la maison pendant sa première année. Ma carrière a été incroyablement bénéfique pour ma famille, mais elle a aussi été extrêmement enrichissante sur le plan professionnel.

J’ai l’occasion de travailler sur une variété de projets (les histoires de cette semaine incluent des clients de la finance, de l’automobile et de l’éducation sexuelle), alors je suis capable de me remettre en question et je m’ennuie rarement. Pour en savoir plus sur moi , Je suis Kelly Burch https://kellyburchcreative.com/index.html

L’un des plus grands avantages de mon travail, cependant, est la sécurité financière. J’ai quitté mon emploi en juin 2014, quelques semaines après avoir accouché. J’ai pris la majeure partie de l’été pour un congé de maternité et j’ai commencé à écrire à la pige à l’automne.

Cette année-là, mon revenu brut à la pige était de 6 476 $. En 2015, c’était 24 876 $ ; en 2016, je gagnais 35 151 $. En 2017, je gagnais 61 425 $ en revenu brut et l’an dernier, en 2018, je gagnais 70 484 $. Cette année, à la fin d’octobre, j’ai facturé 83 564 $. Cela me place sur la bonne voie pour facturer 100 276 $ d’ici la fin de l’année.

Voici comment j’ai fait passer mon entreprise de 6 000 $ à six chiffres en cinq ans :

D’abord, j’ai commencé à demander de l’aide et des conseils

N’importe quel gourou des affaires vous dira que le réseautage est important. C’est vrai, même si vous travaillez pour vous-même.

[image: femme pigiste]Dès que j’ai quitté mon emploi, j’ai commencé à tendre la main aux gens, y compris à une blogueuse que j’ai suivie (à l’époque, les blogueurs n’étaient pas encore pris au sérieux). Elle s’orientait aussi vers l’écriture indépendante et m’a ajoutée à un petit groupe d’une quinzaine de jeunes femmes écrivains de tout le pays. Nous étions tous à des moments similaires de notre carrière, et nous avons pu poser des questions, donner des conseils et résoudre des problèmes.

Aujourd’hui, certaines d’entre nous ont dépassé les six chiffres. Une femme a publié un livre. Nous nous soutenons mutuellement dans la création d’entreprises autour de nos carrières d’écrivains. Ces collègues sont devenus des amis chers et des conseillers de confiance. Je serais dans un tout autre endroit sans eux.

À l’automne 2015, un membre de ce petit groupe nous a mis en contact avec un vaste réseau d’écrivains en ligne. Le réseau comprenait des centaines de milliers de femmes qui affichaient des offres d’emploi, donnaient des conseils et partageaient leurs contacts dans l’industrie. En me joignant à ce réseau, j’ai donné un énorme coup de pouce à ma carrière et j’ai pu augmenter mon revenu d’environ 40 % au cours de l’année suivante.

Bien que les médias sociaux (Facebook en particulier) aient été extrêmement importants, j’ai aussi fait du réseautage par mail et en personne, en communiquant avec les rédacteurs des publications locales.

Lorsque j’ai commencé à travailler à la pige, j’ai parlé à une collègue qui avait fait six chiffres de façon constante pendant quelques années. Cela m’a époustouflé et m’a semblé tout à fait impossible. Et pourtant, je savais que cette femme y arrivait, ce qui m’a donné de l’espoir. À ce moment-là, mon objectif était de gagner assez d’argent chaque mois pour payer mon loyer de 1 250 $. Maintenant, je fais en moyenne sept fois plus que ça.

J’ai eu ma plus grande hausse de revenu en investissant dans la garde d’enfants

Entre 2016 et 2017, mon revenu a augmenté de 72 %. Le secret ? Plus de garderies. Auparavant, ma fille était prise en charge deux jours par semaine. Cette année-là, elle a commencé à fréquenter l’école maternelle tous les jours jusqu’à 12 h 30, suivie d’une grande sieste. Comme j’ai tendance à faire le gros de mon travail le matin, cela m’a donné d’énormes possibilités de croissance professionnelle.

Comme beaucoup de parents, je pense parfois que je peux tout faire. Cependant, voir à quelle vitesse mon entreprise a pris de l’expansion lorsque j’ai eu plus de temps pour m’y consacrer m’a confirmé que je ne peux pas être une bonne mère et une bonne propriétaire d’entreprise sans consacrer du temps de façon indépendante à chaque projet. Investir dans les services de garde d’enfants, c’est vraiment investir en moi et dans mon entreprise.

Mon plus grand succès suivant est venu des clients d’entreprise

[image: femme entrepreneure qui réussit]L’autre augmentation importante de mon revenu est survenue cette année, au cours de laquelle j’ai augmenté mon revenu d’environ 30 %. La majeure partie de cette augmentation peut être attribuée au fait de travailler avec un plus grand nombre d’entreprises clientes, qui paient des tarifs nettement plus élevés que les publications éditoriales comme les journaux ou les magazines.

J’ai commencé à travailler avec ces clients grâce à un coup de chance (une femme de l’un de mes réseaux m’a présenté à un éditeur d’une grande marque). Au fur et à mesure que les clients me revenaient, j’étais de plus en plus confiante de pouvoir faire ce genre de travail. J’ai commencé à travailler pour des marques connues.

En même temps, je me suis sentie plus à l’aise de me fixer un taux plus élevé et de défendre mes intérêts auprès des clients. Je sais ce que je veux faire chaque jour, et que je peux l’exprimer en un tarif par mot, par courrier ou par heure. Je n’ai plus peur de dire non aux emplois qui ne sont pas en mesure de payer ce taux.

Je fais quelques exceptions à cette règle : Si j’aime une publication (comme mon journal local) ou si un point de vente m’offre un travail constant, je vais ajuster mon tarif. Pourtant, pour la première fois, je dis aussi non avec confiance, sachant que j’ai d’autres options de travail.

J’ai eu de la chance et du privilège, mais j’ai aussi fait de bons choix et travaillé dur.

Parfois, les parents, et surtout les femmes, sont convaincus qu’il est possible de réaliser leur rêve en travaillant à la maison. Ce message peut être problématique (surtout lorsqu’il n’est pas question du service de garde d’enfants, d’un partenaire engagé et de bons réseaux).

Cependant, dans mon cas, ce récit séduisant est devenu réalité. C’était en partie de la chance (comme trouver de bons réseaux), en partie du privilège (avoir les moyens de payer les frais de garde d’enfants) et en partie de mes choix (y compris un partenaire qui est prêt et capable d’assumer une part équitable des tâches ménagères et familiales). Et, bien sûr, beaucoup de travail.

Maintenant que j’ai (presque) atteint six chiffres, je me demande parfois ce qui va se passer. La réalité, c’est que je suis vraiment heureuse de ma carrière en ce moment : Je travaille environ 30 heures par semaine sur une variété de projets que je trouve intéressants. J’ai beaucoup de temps avec ma famille et même du temps pour moi. Pour l’instant, je vais profiter de cette carrière que je me suis construite.
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24. De Neuville

[image: franchise_04]


	
Pourquoi cette franchise est pour vous ?






La gourmandise est votre péché mignon et vous savez comment communiquer votre passion du chocolat. De Neuville est une enseigne française du Nord de la France qui se développe avec plus de 130 magasins depuis la fin des années 80. L’enseigne souhaite accélérer son recrutement en franchise, y compris à l’étranger. Cette année, De Neuville va fêter ses 25 ans et compte tester de nouveaux formats de points de vente. Le standard est de 25 m² aujourd’hui. Lille, Marseille ainsi que les zones de centres commerciaux sont dans la cible de l’enseigne.




	
Son coût






Les droits d’entrée s’élèvent à 15 000 euros et les redevances à 4%.

Pour en savoir plus : www.chocolat-deneuville.com


25. Rapid’Flore


[image: gagner-argent_01]

	Pourquoi cette franchise est pour vous ?




Vous adorez les fleurs et souhaitez vous lancer sur un marché bien positionné en termes prix, mais vous n’avez pas l’expérience du métier. Depuis 1995, le concept de Rapid’Flore s’est développé sur le principe de la grande distribution, avec des prix discount. Plus de 200 fleuristes sont aujourd’hui sous cette enseigne qui ne demande pas une trésorerie importante de départ, ni de stocks, un point essentiel au niveau de l’investissement. A noter que chaque franchisé est actionnaire de la centrale d’achat et depuis 2008, Rapid’Flore a intégré le groupe Monceau Fleurs.


	Son coût




Les droits d’entrée sont de 15 000 euros et les redevances globales de 6,5% du CAHT.

Pour en savoir plus : www.rapidflore.com

26. Airria

[image: gagner-argent_02]


	Pourquoi cette franchise est pour vous ?




L’informatique et les télécoms n’ont pas de secret pour vous. Vous adorez les nouvelles technologies. Airria Store est la nouvelle centrale d’achat des 111 franchisés du réseau qui leur permet d’avoir accès aux services de constructeurs et éditeurs, difficiles à obtenir en tant qu’indépendant. La cible de l’enseigne est autant professionnelle (TPE et PME) que vers les particu- Go-Micro en 2010 et vient de dévoiler son l’enseigne est autant professionnelle (TPE et PME) que vers les particuliers. L’enseigne a racheté Go-Micro en 2010 et vient de dévoiler son nouveau logo.


	Son coût




Les droits d’entrée s’élèvent à 17 500 € et les redevances à 6%.

Pour en savoir plus : www.airria.com


27. Effea

[image: gagner-argent_03]
	Pourquoi cette franchise est pour vous ?




Vous êtes convaincus que le marché de l’esthétique et en particulier de l’amincissement est un marché présent et à venir, la preuve : la croissance de l’obésité. Effea est positionné sur l’amincissement et le bien-être, qui insiste sur les capacités Vous êtes convaincus que le marché de l’esthétique et en particulier de l’amincissement est un marché présent et à venir, la preuve : la est positionné sur l’amincissement et le bien-être, qui insiste sur les capacités d’écoute que doit avoir le candidat afin de pouvoir réussir à aider les clientes et établir une relation de confiance. La société dispose d’une soixantaine d’implantations. Le concept s’adapte aux capacités de financement du franchisé : le montant est fonction du nombre de cabines, de 2 à 6. Formation, programmes personnalisés en diététique, soins et cosmétiques pour les clientes.


	Son coût




La franchise a été lancée en 2005 après 7 ans d’existence, et un nouveau concept a vu le jour « Le bien-être sur toute la ligne ». Les droits d’entrée s’élèvent à 17 500 € et les redevances à 7,5%.

Pour en savoir plus : www.effea.fr


PLUS DE 20 000 EUROS DE DROITS D’ENTREE


28. Planet Sushi

[image: gagner-argent_04]
	Pourquoi cette franchise est pour vous ? 




Vous surfez sur les tendances et connaissez les avantages économiques liés à la restauration rapide. Pas de hamburger pour vous, mais l’image d’une food plus exotique et saine vous attire.

Planet Sushi est l’enseigne pionnière dans ce domaine avec des possibilités d’implantations à emporter, en livraison, et aussi en restauration sur place. Sans oublier des marques déposées et des créations culinaires exclusives. En tant que créateur, le management d’équipe est un plus. Planet Sushi offre trois niveaux d’investissements pour trois formats différents : Planet Sushi Food (livraison et VAE), Planet Sushi Café, Planet Sushi Restaurant (avec tapis roulant japonais). La société s’est longuement développée sur la région parisienne avant de s’attaquer à la province depuis le mois de mai dernier. 40 ouvertures sont en objectif en 2011. La société s’est lancée en 1998, la franchise n’a été lancée qu’en mars 2009. Première enseigne à avoir senti ce nouveau secteur, elle dispose à ce jour de 30 établissements.


	Son coût




Vous signez un contrat de franchise de 7 ans dont les droits d’entrée varient entre 40 000 et 50 000 euros, les royalties s’élèvent à 5% du CAHT et les redevances publicitaires à 2%. Nous sommes en restauration, il faut donc compter entre 250 000 et 300 000 euros pour un local de 100 m² hors pas-de-porte. L’investissement varie cependant en fonction du concept choisi.

Pour en savoir plus : www.planetsushi.fr


29. Acuitis

[image: gagner-argent_05]
	Pourquoi cette franchise est pour vous ?




Vous êtes à l’affut d’un marché d’avenir. Or, la population vieillit, doit porter des lunettes, l’optique solaire est à la mode et une branche appareils auditifs vient compléter une gamme pour une partie de la clientèle qui est identique. Un marché juteux où les marges sont élevées. Vous êtes sensibles aux profils de chefs d’entreprise : or, avec Daniel Abittan, le franchiseur, pas de surprise. Il a en effet créé Grand Optical en son temps, la Générale d’Optique ou Solaris. Le voici lancé dans une création d’un genre nouveau, avec des « prix très doux ». Une raison de faire confiance à ce tout nouveau réseau qui vient d’être créé.


	Son coût




Les droits d’entrée s’élèvent à 30 000 € et les redevances à 7% +2% de publicité locale.

Pour en savoir plus : www.acuitis.com


30. Adhap Services

[image: petit-boulot_01]
	Pourquoi cette franchise est pour vous ?




Vous êtes sensibles à la condition des personnes âgées et êtes persuadé que le maintien à domicile est à la fois une opportunité professionnelle ainsi qu’une nécessité sociale. Adhap Services a pour mission de préserver l’autonomie des personnes fragilisées, quel que soit leur âge. Des prestations ont été mises au point pour chaque centre qui dispose forcément d’un agrément et qui s’engage à se lancer dans un processus de certification qualité (Qualicert). Et l’entreprise bénéficie de l’appui d’Axa dans son capital.


	Son coût




Créée en 1997, lancée en franchise en 2000, la société dispose de plus d’une centaine d’implantations. Les droits d’entrée s’élèvent à 27 700 € et les redevances à 6% (3,5% la première année).

Pour en savoir plus : www.adhapservices.fr


31. WSI

[image: petit-boulot_02]
	Pourquoi cette franchise est pour vous ? 




Vous avez une expérience en marketing et/ou en informatique et préférez travailler sur une cible professionnelle. Ce groupe d’origine canadienne a ouvert 25 agences en France ainsi qu’une première master-franchise régionale en Ile-de-France (deux autres devraient ouvrir cette année). Un métier passionnant qui consiste à éduquer et conseiller les entreprises via une utilisation spécialisée du marketing numérique. En effet, nombre de PME ne savent pas véritablement comment améliorer leurs techniques pour consolider leur chiffre d’affaires via Internet.


	Son coût




La durée du contrat de franchise est de 5 ans, les droits d’entrée de 39 700 euros et les redevances globales sont de 13%. Il n’y a aucun besoin de local.

Pour en savoir plus : www.wsi-marketing-internet.com


32. Brioche Dorée

[image: petit-boulot_04]


	Pourquoi cette franchise est pour vous ?




La restauration rapide dans la tradition vous attire et vous cherchez une enseigne déjà connue, afin de minimiser le risque du lancement. Le management ne vous fait pas peur ou vous avez un profil d’investisseur. Brioche Dorée a toutes les qualités requises avec plus de 300 implantations en France et son appartenance au groupe Le Duff. L’emplacement est une préoccupation prioritaire. Brioche Dorée recrute et vient de lancer un nouveau concept de restaurant qui va être mis en place peu à peu courant de l’année.


	Son coût




Une franchise lancée en 1992, les droits d’entrée s’élèvent à 30 000 euros et les redevances globales à 7% du CAHT. Le contrat de franchise est de neuf ans.

Pour en savoir plus : www.briochedoree.fr


33. Bureau Vallée

[image: petit-boulot_03]
	Pourquoi cette franchise est pour vous ?




Vous souhaitez travailler tant en B2B qu’en B2C, et si possible en couple : dans ce cas Bureau Vallée est idéal. Le concept de l’enseigne est de se positionner en tant que discount sur les produits papeterie, bureautique, recyclage avec une offre très complète de 7 000 références sur les quelques 150 magasins français implantés en zone commerciale généralement, en périphérie. L’enseigne encourage la multi-franchise et continue à ouvrir de façon régulière : une cinquantaine d’ouvertures sont déjà prévues pour 2011 et 2012.


	Son coût




Création en 1990, lancement de la franchise en 2000, les droits d’entrée sont de 35 000 €. Les redevances sont variables en fonction du format de magasin de proximité ou magasin grande surface +0,75% pour la publicité.

Pour en savoir plus : www.bureau-vallee.fr


34. Curves

[image: femme-au-travail_01]
	Pourquoi cette franchise est pour vous ?




En tant que femme, le sport fait partie de votre hygiène de vie et vous aimeriez convaincre les autres de se faire du bien. Voici l’occasion de vous exprimer dans une franchise 100% féminine, dans une ambiance conviviale, et sous le couvert d’une enseigne internationale. Ce n’est qu’en 2004 que Curves a débarqué en France, et 140 centres ont ouvert. Une activité sans rendez-vous sur une durée d’une demi-heure, le tout sur un circuit de 24 postes. L’enseigne recrute et participe à divers salons.


	Son coût




Les droits d’entrée sont de 32 900 euros et les redevances sont forfaitaires : 445 € mensuels.

Pour en savoir plus : www.french.buycurves.com


35. Domino’s Pizza

[image: femme-au-travail_02]
	Pourquoi cette franchise est pour vous ?




Vous êtes inspiré par les enseignes américaines et avez confiance en leur savoir-faire. Domino’s Pizza est un modèle dans le genre depuis sa création en 1960. 9 000 implantations dans le monde et environ 180 en France, Domino’s Pizza n’est pas encore implantée dans toutes les régions. L’enseigne a mis du temps à s’installer, mais a enfin trouvé son rythme de croisière sur le créneau bien spécifique de la livraison à domicile. Elle a de grandes ambitions pour les années à venir en termes d’ouvertures (26 de plus en 2010) et privilégie la multi-franchise. Le bon moment pour rejoindre cette entreprise qui sort régulièrement de nouvelles recettes.


	Son coût




Les droits d’entrée s’élèvent à 25 000 € et les redevances à 9,5% puis 10,5% publicité incluse.

Pour en savoir plus : www.dominos.fr


36. Domicours


[image: femme-au-travail_03]

	Pourquoi cette franchise est pour vous ?




Le secteur des services à la personne vous semble être le bon créneau et l’éducation est une valeur en soi. Avec Domicours, il s’agit de proposer au plus grand nombre un service de cours particuliers partout en France, du CP au Bac +2.


2Amath s’est associé à Domicours pour répondre plus particulièrement aux besoins d’aide au niveau scientifique. La société est adossée à une coopérative et trois mutuelles, ce qui explique que l’enseigne souhaite être dans la mesure du possible accessible à tous.

	Son coût




Plus d’une soixantaine d’implantations en France, métropole et outre-mer. Les droits d’entrée s’élèvent à 25 000 € et les redevances sont de 9%.

Pour en savoir plus : www.domicours.fr


37. Restaurant La Boucherie

[image: femme-au-travail_04]
	Pourquoi cette franchise est pour vous ?




Vous êtes un investisseur et recherchez de nouveaux créneaux rentables ou désirez changer d’activité et vous disposez d’une capacité financière d’1 million d’euros hors foncier. L’enseigne La Boucherie se développe sous le régime de la franchise et de la succursale et dispose d’une école pour la formation des candidats non familiarisés avec le secteur. Le concept est clair, développé sur plus de 70 implantations en centre-ville ou périphérie commerciale. La franchise continue à ouvrir avec régularité chaque année.


	Son coût




Les droits d’entrée s’élèvent à 39 500 € pour le centre-ville et 54 500 € pour la périphérie, les redevances sont de 4,8%.

Pour en savoir plus : www.la-boucherie.fr


38. Expense Reduction Analysts

[image: femme-au-travail_05]

	Pourquoi cette franchise est pour vous ?


Vous avez un profil financier, du type contrôle de gestion, comptable. Avec Expense Reduction Analysts, vous pouvez vous installer en tant que consultant, afin de travailler pour des entreprises, sous la forme de mission. L’objectif est de générer des économies pour les clients sur toutes les dépenses non-stratégiques. La franchise est connue pour sa formation et ses outils destinés aux franchisés, particulièrement performants.



	Son coût




Les droits d’entrée sont de 54 900 € et les redevances de 3%.
Pour en savoir plus : www.expensereductionanalysts.eu


39. Cash Express


	[image: independance-financiere_01]Pourquoi cette franchise est pour vous ?




Vous aimez la brocante, l’occasion et la pratique des vide-greniers. Cash Express est le spécialiste de l’achat-vente de produits d’occasion aux particuliers. La société va encore ouvrir une dizaine de magasins dans les mois qui viennent, après une progression de 13% de son chiffre d’affaires en 2010. Un marché qui non seulement résiste, mais profite de la crise.


	Son coût




Les droits d’entrée s’élèvent à 30 000 € et les redevances sont de 1 300 €/mois.

Pour en savoir plus : www.cashexpress.fr


40. Le comptoir national de l’or


	[image: independance-financiere_02]Pourquoi cette franchise est pour vous ?




Vous aimez les concepts durables, mais êtes prêt à entrer dans un réseau tout neuf. Voici une entreprise ancienne et toujours présente, le Comptoir National de l’Or, où le public peut venir vendre son or, généralement en bijoux, mais aussi investir en or monétaire (lingots et pièces). Tout le monde sait que l’or est une valeur sûre et la société a décidé de se développer en réseau depuis un peu plus d’un an, afin de couvrir tout le territoire national. Les clients du site sont redirigés vers les franchisés. Une dizaine d’agences est déjà ouverte ou en cours d’ouverture.


	Son coût




Les droits d’entrée sont de 25 000 euros et les redevances de 3,5%.

 Pour en savoir plus : www.gold.fr


41. Gifi


	[image: independance-financiere_03]Pourquoi cette franchise est pour vous ?




Vous avez une expérience de grande distribution et souhaitez créer votre propre entreprise. Gifi est une enseigne qui rapporte un grand succès grâce en particulier à des arrivages fréquents sur des articles à bas prix. Un achat plaisir tous publics dans le monde de la déco. Si l’enseigne existe depuis vingt ans, la franchise n’a été lancée qu’en 2008. Les contrats sont faits en concession avec contrat d’approvisionnement. L’investissement est élevé, car les surfaces se situent entre 1 200 et 2 000 m².


	Son coût




Les droits d’entrée s’élèvent à 25 000 euros, les redevances à 2,06 €/m²+ 1% de publicité.


 Pour en savoir plus : www.gifi.fr
42. Fuxia


	[image: independance-financiere_04]Pourquoi cette franchise est pour vous ?




Si la restauration vous passionne et que vous cherchez un concept un peu à part tout en restant populaire, Fuxia est une opportunité. Créée en 1999 par deux jeunes entrepreneurs, le concept met deux ans à se mettre en place : les meilleures saveurs de l’Italie dans l’esprit trattoria, mais autour d’un restaurant, d’une épicerie fine et d’une activité traiteur. Installation en centre-ville pour la quinzaine de restaurants/épiceries existantes. De 2 à 5 ouvertures sont programmées cette année. Au cas où l’Italie ne vous attirerait pas, la holding dispose également d’un autre concept de restauration à thème : dans le style des delicates- Senda Razowski delicatessen made in USA.


	Son coût




Les droits d’entrée s’élèvent à 25 000 € et les redevances sont de 6%.

Pour en savoir plus : www.fuxia.fr


43. Meilleurtaux.com

[image: independance-financiere_05]
	Pourquoi cette franchise est pour vous ?




Vous aimez les chiffres et la négociation. Meilleurtaux.com est pour vous : en aidant les particuliers à la recherche d’un crédit immobilier, d’assurances de prêts et de rachat de crédits, vous leur facilitez la vie en comparant pour eux différentes estimations de prêts en provenance de plusieurs banques. Une sorte de comparatif, mais non pas sur Internet et parfaitement adapté à la situation du client. 130 agences pour ce réseau dont la marque est bien connue, et qui agit sur un marché très actif et en demande de compétitivité. L’enseigne est en recrutement actif.


	Son coût




Les droits d’entrée sont de 25 000 à 34 000 € et les redevances : 8,5% avec taux de dégressivité.


 Pour en savoir plus : www.meilleurtaux.com



44. Merci+



	[image: franchise-en-france_01]Pourquoi cette franchise est pour vous ?




Le service à la personne vous a convaincu et Merci+ répond à votre attente. Une cinquantaine d’agences pour des services qui s’adressent principalement aux actifs et jeunes retraités (ménage, gardes, jardinage…). La société est SGS Qualicert « Services certifiée à la Personne » au niveau V4 le plus élevé. Elle a été introduite en Bourse sur le marché Alternext il y a un an et va ainsi pouvoir continuer son développement.


	Son coût




Les droits d’entrées s’élèvent à 22 000 euros et les redevances ne sont pas communiquées.


Pour en savoir plus : www.merciplus.fr


45. In&Fi Crédits
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Vous avez fait des études de finance mais ne souhaitez pas finir dans la banque. Pourquoi ne pas tenter votre chance chez In&Fi Crédits aux côtés des 120 agences françaises ? Une société qui a connu une croissance de 29% de son chiffre d’affaires et cette année 2011 s’annonce bien. Il est possible de choisir le courtage de crédits pour les particuliers ou pour les entreprises et l’objectif est de parvenir à 300 agences.


	Son coût




Les droits d’entrée s’élèvent à 21 000 € (25 000 € pour le pro) et les redevances de 8 à 6% en dégressif.

Pour en savoir plus : www.franchise-credit.fr


46. Illico Travaux


	[image: franchise-en-france_03]Pourquoi cette franchise est pour vous ? 




Vous êtes dans le bâtiment ou le secteur vous intéresse, et vous avez déjà entendu parler de cette enseigne pionnière dans le courtage en travaux. Le franchisé est rémunéré comme un apporteur d’affaires par l’artisan qui est missionné. L’investissement est réduit, puisqu’il n’y a ni machines, ni stock, ni personnel. Un bon plan dans un créneau qui monte !



	Son coût


Les droits d’entrée s’élèvent à 23 000 € et les redevances à 5% + 550 €/mois

Pour en savoir plus : ww.franchise.illico-travaux.com





47. L’Orange Bleue


	[image: franchise-en-france_04]Pourquoi cette franchise est pour vous ?




Vous aimez le sport et estimez qu’il n’est pas possible pour tout le monde de payer des abonnements élevés.


L’Orange bleue est un club de remise en forme proposant des cours collectifs exclusifs, qui ont été basés sur un concept mis en place pendant dix ans. Du discount de qualité pour les 81 partenaires qui seront bientôt plus de 100.

	Son coût 




Les droits d’entrée sont de 30 000 € et les redevances de 6 600 €/an.


Pour en savoir plus : www.lorangebleuegym.fr
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